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DEAL Praxis-Webinar

Kontinuitat und Zukunft

Die ersten DEAL-Vertragsphasen enden: Wo stehen wir und

wie geht es weiter?



Themen

> RuUckblick 2020-2022

> Status aktuelle DEAL-
Vertrage

> Ausblick DEAL Il

- Future =
€< Past )



Rickblick 2020-2022

Oder: Was hat DEAL erreicht?
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DEAL-Verhandlungsziele

1. Alle Wissenschaftler*innen publizieren Open Access

2. Umfassender, gleichberechtigter Zugang zu

wissenschaftlichen Zeitschrifteninhalten

3. Etablierung eines fairen, zukunftsorientierten

Preismodells auf der Basis von Publikationen

https://deal-konsortium.de/ueber-deal/hintergrund-und-ziele



https://deal-konsortium.de/ueber-deal/hintergrund-und-ziele
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1. Alle Wissenschaftler*innen publizieren

Open Access
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DEAL-Artikel gesamt 2020-2022
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DEAL-Artikel 2020-2022 e
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Gesamt 2020-2022

~ 23 Tsd. ~ 27 Tsd. ~ 25 Tsd.
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Nach Verlag
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Springer Nature

* Springer N Fully OA-
Publizieren startete erst

2021 8/2020
5-|:i'II'IEEr Nature
4,761 4562
11548 10,625 9
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> 50% Open Access

fur wiss. Journal-Artikel aus Deutschland

Quelle: hitps://esac-
initiative.org/market-watch/

,country Overview*
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Umfassender, gleichberechtigter

Zugang zu wissenschaftlichen

Zeitschrifteninhalten
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Tellnahmevertrage 2020-22
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DEAL-Wiley als Neuvertrag
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DEAL-Springer Nature als Neuvertrag
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3. Etablierung eines fairen,

zukunftsorientierten Preismodells auf

der Basis von Publikationen
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Kostenentwicklung DEAL 2020-22
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2020 2021 2022
Gesamt 35,1 28,7 38,4 28,4 37,3 26,2
Gold OA 8,6 15 9,7 1,9 9,6 2,2
mPAR Fee 26,5 27,2 28,7 26,5 27,7 24,0
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DEAL-Kosten 2022 im Vergleich zu
Pra-DEAL-Ausgaben in 2018/19
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2019 (VOR DEAL) 2022 (DEAL) 2018 (VOR DEAL) 2022 (DEAL) * erhobene und
SPRINGER NATURE WILEY beobachtete Kosten fur
Gesamt 37,2 37,3 28,8 26,2 2018/19 nach MPDL
Gold 0OA 7,5 9,6 07 2.2 DEAL Cost Modeling Tool
® PAR Fee 27,7 2 http://dx.doi.org/10.17617
m HYBRID OA 2,4 1,7
- [2.3331716
B Subskriptionen 27,3 26,4
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http://dx.doi.org/10.17617/2.3331716

Kostenentwicklung DEAL 2020-22
vS. Prognosen

SPRINGER NATURE WILEY

— —Prognostizierte Kosten ohne DEAL - —Tatsachliche Kosten DEAL - = Prognostizierte Kosten ohne DEAL - =~Tatsachliche Kosten DEAL

2020 2021 2022 2020 2021 2022

* Prognosen nach MPDL DEAL Cost Modeling Tool http://dx.doi.org/10.17617/2.3331716
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Kostenkontrolle durch

> Transparenz
> Beendigung des ,Double dipping®

> Stabile PAR-Fee & PAR-
Jahresrechnungsbetrage auf Niveau 2017

> Rabattierung von Gold APCs
> Deckelung von OA Gold-APCs (Springer)
> Vertragsmechanismen zur Kostendeckelung
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Weitere positive DEAL-Effekte und -Erfolge
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DEAL-Konsortium

é'o > Rund 500 Einrichtungen sind eine starke
CRED Gemeinschaft

> Verbesserung der Marktmacht & der
Einflussmoglichkeiten, z.B. auf
Anbieterprozesse

21
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Workflow- und Prozessoptimierungen

> Zentrale Prufprozesse fur APCs im Rahmen der
Rechnungsstellung fangen anbieterseitige Fehler ab

Zeitschriftentitellisten

Jor

Prozesse zur nachtraglichen OA-Schaltung von Opt-out-Artikeln

\Y%

Mitgestaltung von/ Feedback zu Dashboard-Systemen der
Anbieter

,Funding Note“ fur DEAL-Artikel

Mitgestaltung der Autor*innenkommunikation (,Author Journey®)
auf den Verlagsplattformen und Publikationssystemen

vV Vv

> Nachtragliche Aufnahme von im Verifizierungsprozess
,verpassten” Artikeln (wurde spater standardmaldig etabliert)
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DEAL-Organsiationsstruktur

>MPDL Services gGmbH als tragfahige
Geschaftsstruktur der Allianz-
Organisationen

> DEAL-Gruppe als Verbindungsglied zur/
Reprasentanz der Bibliotheks-gemeinschatft
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Status der aktuellen
Vertrage

Noch ausstehende Prozesse und Rechnungsstellungen
fur teilnehmende Einrichtungen
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PABA-Verfahren

PABA fur 2022 PABA flur 2023

> Versand: 23. Juni > Versand: Ende Q2 2024

> Bei beiden Anbietern zahlen > Bei Springer Nature zahlen
Zusatzzahler-Einrichtungen Zusatzzahler-Einrichtungen ,nach
,2nach Moglichkeit" Moglichkeit"

> Es kommt zu Ruckzahlungen > Bei Wiley (Jahr 5) verpflichtendes
bel Wiley Postpayment: 35% der

Differenzbetrage werden
automatisch in Rechnung gestellt
(keine Rlckzahlungen) -
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Uberschussbeteiligung (Wiley)

> Die MPDLS hat in 2022 einen

Uberschuss erwirtschaftet Feststellung JA durch ~ Versand von Gutschrift-
" . " die MPDLS- Rechnungen
> Uberschuss wird gemarf Gesellschaftertinnen

Teillnahmebedingungen
ausgeschduttet, bei Springer Nature
Ist eine Verrechnung mit Verlusten
aus den Vorjahren vorzunehmen

(deswegen keine Rlckzahlungen) Verrechnung oder

. . Ruckzahlungen durch MPDLS
> Uberschussberechtigte S
Verrechnung durch

Einrichtungen aus dem DEAL- Einrichtungen willkommen!
Vertrag mit Wiley erhalten
Rickzahlungen

26
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Uberblick Rechnungsprozesse

1. Rechnungslauf: 1. Rechnungslauf:
Gemeldete PABA- Gemeldete PABA-
Ausgleichsbetrage Ausgleichsbetrage (SN)
Versand PABA 2022 Versand PABA 2023
Beginn der Meldung von Gutschriften Wiley Beginn der Meldung von
PABA-Ausgleichsbetragen 2022 PABA-Ausgleichsbetragen (SN)

Gold APCs Gold APCs Gold APCs Wiley Postpayment
Q2 2023 Q3 2023 Q4 2023 2023

2023 | 2024



Auf dem Weg in die nachsten
DEAL-Vertragsphasen

Oder: Nein, wir konnen noch nichts zu den zukunftigen
Vertragen sagen ©
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Commitment zur
OA-Transformation ungebrochen

> Juni 23: Gemeinsame Leitlinie von Bund
und Landern zu Open Access

(https://www.bmbf.de/SharedDocs/Publikationen/de/bmbf/1/772960_Open_Access_in
_Deutschland)

> DEAL-Verhandlungen werden mit hoher

Prioritat verfolgt, vgl. HRK-Rundschreiben
06/2023
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Was bedeutet Opt-In fur
zukunftige Tellnahmevertrage?
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ety \ > mehr Flexibilitat & Risiko-
— \
An'o:derungen an die Vaﬂagsvemége —=

Minderung fur Konsortium und
teilnehmende Einrichtungen

> wvoraussichtlich jahrlicher Ein-

PAR Foo

wen
Leiinehine’
0, d.h, nut publikalionen von
Hptin-Modet, | prpicrpr 50
k(v“:\‘n(h;ung)m\ worden un\‘or::‘.A" o
' Gegonsalz zum biaheriq
(im e

und Ausstieg moglich
ll I+ hohe B Iu-\.\iunuauuo\u def porech \Emnd\lmmun D Zustandekommen des Vertrags
i icadi r OA- ransformation durch B i )
| ore Commmerta Ger Verege ek abhangig von ausreichender
hoto Quoten an gotli Aen .
| " ) »um Daton-Tracking Tellnahme
1 Regelungen Zum !

> Herausforderung: Kontinuitat
fur Publizierende sicherstellen
Stump/ Johannsen ,DEAL-Update®, 111. Bibliocon in Hannover 2023
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Auf dem Weg Iin die nachste DEAL-Phase

Verhandlung Vertrag & Teilnahmevertrag Teilnahmeverfahren
- DEAL-Gruppe - DEAL-Gruppe erarbeitet — Nach erfolgter Zustimmung

verhandelt aktiv mit drei Teilnahmemodell versendet die MPDLS die
Anbietern — Ausarbeitung der Vertrage Teilnahmeunterlagen

(DEAL-Gruppe, MPDLS & — Im Vorfeld: HRK-

Anbieter) Rundschreiben,

— MPDLS-Gesellschafter Informations-
mussen den Vertrags- veranstaltungen

Konditionen zustimmen
31



kai.geschuhn@mpdl-services.de
support@mpdl-services.de
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